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BUGUN SENI
EN COK NE YORUYOR?

Personel
Ofis Giderleri Oo Yoénetimi
E Kira, aidat, faturalar... mD ise alim, takip,
motivasyon...
<, Operasyon Pazarlama
-O- Evrak, surec, Reklam, sosyal medyaq,
N G
koordinasyon... ilanlar...
Muhasebe “, Dusuk Kazang
. . Emeginin kargiigini
Fatura, vergi, tahsilat... alamamak

Bunlar senin igin oimayabilir.

BDA

Biz operasyonu yonetelim, sen satisa odaklan.

Bunlarin hepsini tek basina tasimak zorunda degilsin.



YENI NESIL BROKER DANISMAN MODELI
MODEL NASIL

CALISIYOR?

%92 5 OTL

Komisyon senin Ucretsiz ilan hakki Kira - personel - aidat

Yatirnmin Karsihiginda

v Sabit yillhk Gyelik bedeli Her igslemde

v
komisyonun %92'si
) DUsuk pesinat + taksit
imkani y Prestijli ofis & adres —
masrafsiz
Tam kalemler
v sbzlesmede — surpriz v CRM, egitim & mentorluk
yok
, Hukuk & sbzlesme
, Sirketin varsa gider destegi
yazilabilir*

v Pazarlama & ilan destegi

* Gider ve KDV indirimi uygulamasi danigmanin gahis sirketi / serbest meslek stattstne baglidir; mali muasavirinizle
birlikte netlestirilir. Bedel ve kosullar yuz yuze gérusmede paylasilir.

Ofis kazancini komisyonundan degil, seffaf tek bedelden alir.
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RAKAMLARLA
MODEL.

Ornek hesap: izmir'de ortalama bir konut ~5,7 Milyon TL - %2 hizmet bedeli ile iglem
basina brat komisyon ~120.000 TL.

1. ESIK 2. ESIK ORNEK YIL
2-3 SATIS 4.SATIS 10 SATIS
=15 Milyon TL satig hacmi = 23 Milyon TL satis = 57 Milyon TL satig
Yillik bedel amorti olur. hacmi hacmi
Sonrasi %92 cebinde. Geleneksel ofise goére %92 payinla 1.104.000 TL
net kazang bagslar. brut kazang.*

10 SATISLIK BIR YILDA DANISMAN BRUT KAZANCIN

PAYI
Geleneksel ofis (%50 paylasim) 600.000 TL
Geleneksel ofis (%70 paylagim) 840.000 TL

1.104.000 TL + portféyulin kontroli

Yeni Nesil Model (%92) sende

*Yillik Gyelik bedeli dugtlmeden, izmir ortalamalari Gzerinden gésterge hesaptir; kazang taahhuda degildir. Yuksek
degerli bélgelerde (Cesme, Urla, Alagati...) esikler cok daha erken asilir. Bedel ve kogullar gérigmede netlesir.

Cok Ureten igin kurgulanmig bir model: rettikge fark acilir.
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IKI MODEL,
BiR KARAR.

Geleneksel Model Yeni Nesil Model
x  Kira Tek sistem, tek seffaf

bedel

x  Personel
Operasyon destegi

x  Aidat

Portféyln ve musterin
senin

X Operasyon yuku
Daha fazla ézgurluk
x  Reklam maliyeti

Komisyonun yarisina %92 kazang
ortak

Ayni emek. Daha fazla kazang.
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AKLINDAKI SORULAR.

S. Neden girig bedeli 6diilyorum?

Cunku ofis kazancini senin komisyonundan degil, sabit ve seffaf tek bedelden alir. %92
paylasim ancak béyle mimkun olur. Ne kadar ¢ok satarsan, bu modelin sana avantaji o
kadar buyar — komisyonuna kimse ortak olmaz.

S. Bedelin tamamini pesin mi 6demem gerekiyor?

Hayir. Duglik pesinatla baslayip kalanini taksitle ddeyebilirsin; ilk komisyonlarindan
mahsup segenegdi de konusulabilir. Sana uygun édeme planini gérismede birlikte
kurgulariz.

S. Bubedeli kag satista ¢gikarirhm?

izmir ortalamasinda 2-3 satig yillik bedeli tek basina karsilar; 4. satigtan itibaren
geleneksel ofise gore net kazanca gecersin. Yuksek degerli bolgelerde bu esik 1-2 satisa
kadar duser. Gérugsmede kendi satis adedinle birlikte hesaplariz.

S. Karsihginda sadece masa mi kiraliyorum?

Hayir. Prestijli ofis ve adres, CRM, Ucretsiz ilan paketi, pazarlama destegi, egitim &
mentorluk ve hukuk-sézlesme destegi pakete dahil. Ofis agmanin tiim yuki bizde,
dretimin tamamina yakini sende.

Cevabi olmayan soru kalmasin — sormaktan ¢ekinme.
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VE ITIRAZLAR.

S. "Bazi markalarda girig bedeli yok, neden sizde var?”

O modellerde bedel gérinmez ama her satisindan %20'ye varan kesinti ile 6dersin —
Ustelik Ust limite ulagsana kadar. Gok Ureten danigman igin yil sonunda bizim modelde
cebinde kalan daha fazladir. Ayrica biz yerel bir ekibiz: birebir iligki, hizli karar, izmir'i bilen
destek.

S. "Piyasa durgunken bunun zamani mi?”

Durgun pazarda kaybettiren sey satis dedil, sabit giderlerdir. Az satis yapilan dénemde
geleneksel ofisin %30-50 kesintisi daha gok acitir; burada her satigin neredeyse tamami
sende kalir. Durgunluk, maliyet yapini yeniden kurmanin tam zamanidir.

S. "Portfoyimi ve musterimi kaybeder miyim?”

Asla. Portféyun, musterin ve itibarin sana ait kalir — sézlesmedeki portfdy sahipligi
maddesiyle gavence altinda. Ustelik portfdy tagsima ve CRM'e aktarim destedini biz
veririz.

S. "Ofisim ve ekibim var, ben ne yapacagim?”

Sana 6zel gegis paketimiz var: ekibin ve portféytinle birlikte gel, kira-personel-aidat
yUkanu birak — bu tasarruf cogu zaman giris bedelini fazlasiyla karsilar. Ustelik ekibiyle
gelene sadakat primi + ylizdesel fark uygulanir. Yazili gegis planini gérigsmede sunariz.

Amag ikna degil — dogru karar.
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° ° ® ° ?
KIMIN ICIN:
O
ok Ureten .
¢ Bagimsiz Ruhlu
Dcm|§mcm A _
ﬂuﬂ . ﬁ Kendi iginin sahibi
YlldG,A.'+. iglem y?pon, olmayi seven, itibarini
emeginin karsihgini koruyan.
isteyen.
Degerli Bolge

Yorulan Broker

Uzmani o o
. _— Oo Ofisinin sabit gider ve
YUksek degerli N\

! idari yukinden
zortfoylerlle Galigan kurtulmak isteyen.
anigsmanlar.

Ekibiyle gelene sadakat primi!

Ofisini kapatmayi digtunen broker: ekibin ve markanla gel, sabit giderlerini
birak — sadakat primi + ytizdesel fark seninle.

Bu model herkes i¢in degil — tUretenler igin.
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SINIRLI KONTENJAN

ILK 5 DANISMANA

OZEL AYRICALIKLAR.

Kurucu Fiyat: + Fiyat

{? Kilidi

Ilk 5 danigmana ézel girig

bedeli, sbzlesmeyle sabitlenir.

Esnek Odeme

E DUsUk pesinat + taksit; ilk
komisyonlardan mahsup
imkani.

Tanisahm.

Modeli birlikte
degerlendirelim.

Oo
ey

9/10

ilk 2 Danigmana 10
ilan
Katilimdan itibaren 6 ay

icinde kullaniimak Gzere,
Ucretsiz.

Sadakat Primi

Arkadasini getirene prim,
ekibiyle gelene prim +
yuzdesel fark.

3

Yeni basglangicini
planlayalim.

Kontenjan doimadan géruselim.



BELKI DE
YENI BASLANGICIN
BUGUN BASLIYOR.

Gorusmek, karar vermek degildir.
Sadece bir adim atmaktir.

[m] 325 [m]

- |:_!I:" R, 05524221188

E @hobbygayrimenkul
= :

@ hobbygayrimenkul.com.tr

QR iLE
WHATSAPP

Bu rehberdeki rakamlar gosterge niteligindedir; kazang taahhtdui icermez. Bedel ve kosullar ylz yuze
goérugsmede netlestirilir.

HOBBY

GAYRIMENKUL & PROJE
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